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DOMINA EL MON DIGITAL PER TRANSFORMAR EL TEU PROJECTE
D’EMPRENEDORIA EN UN EXIT

DURADA DEL CURS: 60 hores

DESCRIPCIO:

Aguest curs intensiu esta dissenyat per a persones emprenedores que vulguin engegar i fer créixer la seva
propia empresa en I'entorn digital de 2024-2025.

Enfocat en el desenvolupament de productes/serveis i la comprensid del comportament de 'usuari, aquest
curs dotara a les persones participants de les habilitats i coneixements necessaris per transformar la seva
visié en una emprenedoria d’éxit.

Es fara especial émfasi en I'Gs de la Intel-ligéncia Artificial per crear productes/serveis que realment
connectin amb els clients i optimitzin les vendes, aixi com en l'aplicacié de la “tokenitzaci¢” a
I’emprenedoria, la transformacié digital i les Startups.

OBJECTIUS:

= |dentificar oportunitats de negoci rentables i escalables en el mercat digital actual i futur

= Desenvolupar productes/serveis solids i alineats amb les necessitats de I'usuari

= Aprendre a gestionar els aspectes legals, financers i operatius d’'una empresa digital de forma eficient

= Dominar les eines i plataformes essencials pel lancament, desenvolupament i gestié d’una empresa
digital

= |mplementar estrategies efectives basades en el comportament de l'usuari per incrementar les
vendes

= Entendre i aplicar la “tokenitzacié” a les diferents arees de negoci per millorar la transparencia,
seguretat i financament

CONTINGUT DE LES SESSIONS:

MODUL 1: Desenvolupament de la idea de negoci a través del nostre usuari (12 hores)

= |dentificacié d’oportunitats de mercat i ninxols rentables (6h)
e Analisi de tendéncies i demanda de mercat
e Avaluacié de la competéncia i diferenciacié

= Generacio d’'idees de negoci innovadores i viables (6h)
e Tecniques de creativitat i innovacio
e Validacio d’idees de negoci mitjancant la investigacié de mercat

MODUL 2: Planificacid i llancament: fundacid i estratégia de sortida al mercat (12 hores)

= Desenvolupament d’un pla de negoci detallat i realista (6h)
e Components clau d’un pla de negoci
e Estratégia d’entrada al mercat i creixement

=  Gestid d’un producte/servei digital (5h)
e Cicle de vida del producte/servei digital
e Einesimetodologies de gestio de producte/servei
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» Eleccid de I'estructura legal i fiscal més adequada per a I’'empresa (1h)
e Tipus d’estructures legals i fiscals
e Avantatges i desavantatges segons el tipus de negoci

MODUL 3: Eines de Intel-ligéncia Artificial, “tokenitzaciéd” i plataformes per emprenedors digitals (12
hores)

= Productivitat, gestid i creacié de contingut amb IA (6h)
e Eines de IA per I'automatitzacié i eficiencia

* Introduccid a la “tokenitzacid” i les seves aplicacions en Startups (6h)
e Fonaments de la “tokenitzacid”
e Exemples practics i casos d’us en emprenedoria

MODUL 4: Estratégies de marqueting i vendes (12 hores)

= Creacio d’'una estrategia de marqueting digital integral (4h)
e Components d’'una estrategia de marqueting digital
e Planificacié i execucié de I'estrategia de llancament

» Us de xarxes socials, SEO, publicitat digital i marqueting de continguts per atraure clients (4h)
e Estratégies en xarxes socials i SEO
e Publicitat digital i marqueting de continguts efectius
e Plataformes de comerg electronic

* |Implementacid de tecniques de venda efectives i construccié de relacions amb els clients (4h)
e Tecniques de vendes digitals
e CRM igestid de relacions amb clients

MODUL 5: Gestié empresarial i escalabilitat (12 hores)

=  Gestiod financera i pressupostaria per a empreses digitals (4h)
e Planificacié financera i control de pressupost
e Fonts de financament

» Escalabilitat i creixement sostenible del negoci en linia (4h)
e Estrategies de escalabilitat
e Automatitzacid i optimitzacié de processos

= Gestid d’equips remots i externalitzacio de serveis (4h)
e Einesitécniques per la gestié d’equips distribuits
e Beneficis i desafiaments de I'externalitzacié

METODOLOGIA:

El curs combinara un 50% de teoria i un 50% de practica enfocada als projectes de les persones participants.
S'impartira presencialment mitjancant contingut interactiu, estudis de casos practics, exercicis de
planificacié i desenvolupament de productes/serveis i sessions de treball individuals i en equip.

Es fomentara la participacio activa i es proporcionara orientacid personalitzada per aplicar els conceptes
apresos a les idees de negoci dels alumnes.
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EQUIP FORMATIU:

MIQUEL BANDRES

Llicenciat en Belles Arts. Ha exercit com a docent al Liceo Palcam de Barcelona.

En I'ambit empresarial ha estat administrador a Alot SA, fundador i formador de Tauca CB, empresa
formadora de I'Escola d’Expressio d’Olot, creador de llocs web, e-commerce i administrador de Unicbuy SC.
Actualment és patré de la Fundacié Ramon y Katia Acin de Saragossa.

XAVIER BALDO

CEO i director académic de Blockchain School. Graduat en Automatitzacié i Robotica Industrial i técnic en
mercats financers. Expert i referent en blockchain destinat al sector financer amb més de 7 anys
d’experiéencia.

Ha liderat diversos projectes, essent el de CEO de EFC el més rellevant com exemple de la combinacié d’un
projecte empresarial tradicional d’esport amb la tecnologia blockchain i I’entreteniment, al capdavant de
rondes de finangcament de més d’un milié d’euros.

Les seves tres paraules per emprendre son: formacid, aprenentatge i resultats.

ALBERT MUNNE

Enginyer industrial de professié, amb una destacada trajectoria en el disseny i desenvolupament de solucions
tecnologiques innovadores. El seu profund coneixement en digital product management i transformacié
digital ha estat ha estat clau en la creacid de Memima, una aplicacié que esta revolucionant la manera en
gué els nadons aprenent musica des d’'una edat primerenca.

Com a CEO de Memima Baby, I’Albert lidera I'estratégia empresarial i continua impulsant la innovacié en el
camp de I'educacié musical infantil. El seu compromis amb |’excel-léncia i la seva visid audac¢ han estat
inspiradors per tot el seu equip, portant a Memima des de les seves etapes inicials fins a la propera fase: la
internacionalitzacio.

XAVI VINOLAS

Graduat en Direccio d’Empreses en Comerg i Distribucid, és expert en intel-ligencia artificial i assessorament
de marqueting estrategic. Té experiéncia en la gestid de botigues de moda i en lideratge d’equips com a cap
de marqueting. En Xavi aporta un coneixement practic i profund del sector minorista. Actualment assessora
en empreses de marqueting estrategic i IA. Els seus conceptes clau sén: innovacio, resultats i comunicacid.

DATES, HORARI | LOCALITZACIO:
DATES | HORARI
= 1,2,3,4,5,8,9,10,11,12,15i 16 de juliol de 2024 — De 15:30 a 20:30 hores
LOCALITZACIO:
CriptOffice (C. Sant Ferriol, 8 — OLOT)

INSCRIPCIONS:

Si vols inscriure’t a aquesta formacid, envia’ns un correu electronic amb les teves dades personals (nom i
cognoms, teléfon, mail i situacié laboral actual) a emprenedors@cambragirona.org i ens posarem en
contacte amb tu.

== Fondos Europeos

Cofinanciado por haiia
la Unién Euro::ea C En}:prende al l 'ara ,.Ht% GOBIERNO ‘ * r

DE ESPANA
de Comercio de Espaiia J

MJJ‘J ”


https://maps.app.goo.gl/yCpCymhPJHH2qii16
mailto:emprenedors@cambragirona.org

